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 1.  CURRICULUM VITAE – ATTIVITA’ DIDATTICA E SCIENTIFICA 
1.1. DATI PERSONALI
· Nome :



Gabriele Micozzi

· Stato civile :


coniugato
· Data e luogo di nascita:

11/5/1968
Macerata

· Sito web



www.gabrielemicozzi.it

· Email


            gmicozzi@yahoo.it  -  g.micozzi@univpm.it  
· P.IVA



02024960425

· Codice Fiscale


MCZGRL68E11E783H
1.2 TITOLI  E FORMAZIONE 
· 2002-2003 Corso specialistico sul marketing dei servizi con il Prof. Vicari della SDA BOCCONI presso Confindustria 

· Marzo 2003   Corso Smile Marketing  con Luciano Ziarelli
· Giugno 2002  Corso Smile Manager  con Luciano Ziarelli 
· 20 Novembre 2000 : incontro di formazione strategica con il Prof. Jerimy Rifkin (L'era dell'accesso, Mondadori, 2000) presso Esperya  S.p.a. (www.esperya.com)
· 1999 partecipazione Forum Nielsen Forte Village Sardegna sulle implicazioni strategiche delle tendenze evolutive dei consumi.  

· 1995  Istao, master  di  specializzazione in gestione aziendale 
· 1995 laurea in Economia e Commercio (indirizzo aziendale) conseguita presso l’Università di Ancona con la votazione di 110/110 e lode. Tesi :  “Le strategie  di comunicazione nelle imprese della grande distribuzione”.

· 1987 diploma di maturità scientifica conseguito con la votazione di 57/60.

1.3 ESPERIENZE DOCENZA E COLLABORAZIONE  PRESSO UNIVERSITA’ POLITECNICA DELLE MARCHE
	Periodo 
	Università
	Facoltà 
	Oggetto  contratto
	Attività svolta

	2008/2009
	Luiss Roma
	Economia
	Docente a contratto corso di Business Marketing
	16 ore docenza

	2007/2008
	Università Politecnica delle Marche
	Economia 
	Docente a contratto corso di Marketing del Turismo
	30 ore docenza

	2007/2008
	Università Politecnica delle Marche
	Economia
	Responsabile Progetto Europeo  Marketing Turistico PadmaLab 
	16 mesi  

	2006/ 2007
	Università Politecnica delle Marche
	Economia
	Docente a contratto   relativamente a “ Attivazione di strumenti e metodi comunicativi” presso Master di II livello “ Strategia e gestione delle organizzazioni a rete in sanità” 
	16 ore docenza 

	2006/2007
	Università Politecnica delle Marche
	Economia 
	Docente a contratto corso di Marketing del Turismo
	30 ore docenza

	2006
	Università Politecnica delle Marche
	Economia
	Docente a contratto personale  interno  Università Politecnica delle Marche  relativamente a “ Tecniche di comunicazione e relazione personale”
	20 ore

	2005/ 2006
	Università Politecnica delle Marche
	Economia 
	Docente a contratto corso di “ Internet e Marketing” 
	30 ore docenza

	2004/ 2005
	Università Politecnica delle Marche
	Economia 
	Docente a contratto corso di “ Internet e Marketing” 
	30 ore docenza

	2004/ 2005
	Università Politecnica delle Marche
	Economia
	Docente a contratto   relativamente a “ Attivazione di strumenti e metodi comunicativi” presso Master di II livello “ Strategia e gestione delle organizzazioni a rete in sanità” 
	36 ore docenza 

	2004-2005
	Università Politecnica delle Marche
	Economia 
	Referente di stage (tutor) per gli studenti iscritti al terzo anno del Corso di Laurea in Economia e Amministrazione delle Imprese c/o Facoltà di Economia di Ancona per l’anno accademico 2004-2005, rientrante nel Progetto CAMPUSOne/C.R.U.I. Borsa di studio della C.C.I.A.A
	Organizzazione di 50  stage 

	2005
	Università Politecnica delle Marche
	Economia
	Docente a contratto personale  interno  Università Politecnica delle Marche  relativamente a “ Tecniche di comunicazione e relazione personale”
	28 ore

	2005
	Università Politecnica delle Marche
	Ingegneria
	Docente a contratto  relativamente a “ Laboratorio di Marketing” presso progetto “ Life Long Learning del Dottorato di ricerca in E-learning” 
	12 ore  docenza

	2005 
	Università Politecnica delle Marche
	Economia 
	Docente a  contratto relativamente a “ Modelli e tecniche di gestione aziendale”  presso il Master di I livello “ Ingegneria e Management dell’Innovazione”  
	6 ore  docenza

	2004
	Università Politecnica delle Marche
	Ingegneria
	Docente a contratto    relativamente a “ Marketing nei processi innovativi e introduzione alla macroeconomia, all’economia aziendale ed alle tecnologie dell’informazione” presso il  Master di I livello “ Ingegneria e gestione dei sistemi produttivi”
	25 ore docenza  Master IMI  + IGESP

	2004 
	Università Politecnica delle Marche
	Economia 
	Docente a  contratto relativamente a “ Marketing nei processi innovativi e introduzione alla macroeconomia, all’economia aziendale ed alle tecnologie dell’informazione”  presso il Master di I livello “ Imprenditorialità e management dell’innovazione” 
	25 ore docenza Master IMI  + IGESP

	2003/ 2004
	Università Politecnica delle Marche
	Economia 
	Docente a contratto corso di “ Internet e Marketing” 
	30 ore docenza

	2003-2004
	Università Politecnica delle Marche
	Economia 
	Referente di stage (tutor) per gli studenti iscritti al terzo anno del Corso di Laurea in Economia e Amministrazione delle Imprese c/o Facoltà di Economia di Ancona per l’anno accademico 2003-2004, rientrante nel Progetto CAMPUSOne/C.R.U.I. Borsa di studio della C.C.I.A.A
	Organizzazione di 50  stage 

	2003
	Università Politecnica delle Marche
	Ingegneria
	Docente a contratto  relativamente a “ Laboratorio di Marketing” presso progetto “ Life Long Learning del Dottorato di ricerca in E-learning” 
	12 ore

	2003 
	Università Politecnica delle Marche
	Economia 
	Docente a  contratto dei seguenti moduli :

“La creazione di valore ”
“Le scelte del marketing strategico: il piano di marketing ”
“L’analisi delle 4 P del marketing operativo”
“Lo sviluppo delle scelte di marketing operativo: la variabile prodotto”
“Project Work. Discussione sui lavori svolti”

nell'ambito del Master di I livello “ IMI - Imprenditorialità e Management dell'Innovazione”
	28 ore 

	2003
	Università Politecnica delle Marche
	Economia 
	Docente a contratto  relativamente relativamente al modulo “ Psicologia”  presso il  Master di I livello “ Management dei Centri Benessere” 
	8 ore docenza

	2002/ 2003


	Università Politecnica delle Marche
	Economia 
	Coadiutore didattico corso di “ Marketing” 
	30 ore di esercitazioni 

	2002-2003
	Università Politecnica delle Marche
	Economia 
	Referente di stage (tutor) per gli studenti iscritti al terzo anno del Corso di Laurea in Economia e Amministrazione delle Imprese c/o Facoltà di Economia di Ancona per l’anno accademico 2002-2003, rientrante nel Progetto CAMPUSOne/C.R.U.I. Borsa di studio della C.C.I.A.A
	Organizzazione di 44 stage 

	2002
	Università Politecnica delle Marche
	Ingegneria
	Docente a contratto  relativamente a “ Laboratorio di Marketing” presso progetto “ Life Long Learning del Dottorato di ricerca in E-learning” 
	4 giornate

	2001/ 2002


	Università Politecnica delle Marche
	Economia 
	Coadiutore didattico corso di “ Marketing” 
	30 ore di esercitazioni 

	2001-2002
	Università Politecnica delle Marche
	Economia 
	Referente di stage (tutor) per gli studenti iscritti al terzo anno del Corso di Laurea in Economia e Amministrazione delle Imprese c/o Facoltà di Economia di Ancona per l’anno accademico 2001-2002, rientrante nel Progetto CAMPUSOne/C.R.U.I. Borsa di studio della C.C.I.A.A
	Organizzazione di 67 stage

	2000-2001 
	Università Politecnica delle Marche
	Economia 
	Referente di stage (tutor) dell'indirizzo Manageriale per gli studenti del terzo anno del D.U. in Economia e Amministrazione delle Imprese c/o Facoltà di Economia di Ancona, rientrante nel Progetto CAMPUS/C.R.U.I. Borsa di studio della C.C.I.A.A
	Organizzazione di 19 stage

	1999-2000 
	Università Politecnica delle Marche
	Economia 
	Referente di stage (tutor) dell'indirizzo Manageriale per gli studenti del terzo anno del D.U. in Economia e Amministrazione delle Imprese c/o Facoltà di Economia di Ancona, rientrante nel Progetto CAMPUS/C.R.U.I. Borsa di studio della C.C.I.A.A 
	Organizzazione di 34 stage  


1.4 PROGETTI DI RICERCA   
	Periodo 
	Organizzazione


	Attività svolta

	2007
	Marinelli 
	Ricerca mercato Marinelli 

	2007
	Roma Marche Linee
	Ricerca mercato trasporti 

	2007 
	Torelli Dottori
	Ricerca mercato immobiliare Provincia di Ancona

	2007
	Santarelli 
	Ricerca mercato immobiliare Marche

	2005-2006
	Grotte Frasassi
	Collaborazione progetto di ricerca sull’analisi della domanda  turistica attuale e potenziale , analisi di customer satisfaction 

	2006
	CNIPA
	Ricerca sul  ruolo del design e percepito dei prodotti

	2005 
	C.C.I.A.A  Ancona
	Elaborazione materiale progetto  EXCELSIOR

	2005
	Varnelli
	Analisi comportamenti di consumo giovani 

	2005
	C.C.I.A.A  Ancona

C.C.I.A.A  Macerata
	Collaborazione  ricerche a supporto piano marketing Laboratorio Saggio dei Metalli preziosi ( RPQ) 

	2005 
	Assindustria Ancona
	Progetto ricerca settore turismo : analisi della domanda e del percepito della Regione Marche da parte dei turisti 

	2002-2005
	Assindustria Ancona
	Mappatura  esigenze aziende industriali

Mappatura azioni strategiche collaborative

Sviluppo progetto “ Museo Cultura Impresa”

	2002
	C.C.I.A.A  Ancona


	Sviluppo progetto  analisi customer satisfaction relativa al concordato

	2002 
	Tonic
	Sviluppo ricerca  qualitativa e segmentazione consumatori attuali e potenziali  mercato benessere e  fitness


	2002-2005
	Università Politecnica delle Marche 

	Ricerca  analisi domanda attuale e potenziale settore performing arts

	2002
	Università Politecnica delle Marche

ISTITUTO   DI ECONOMIA AZIENDALE ED INDUSTRIALE
	Sviluppo del Progetto di Marketing Strategico della Provincia di Ancona commissionato dalla Camera di Commercio di Ancona alla Facoltà di Economia


1.5 CONVEGNI AI QUALI HO PARTECIPATO COME RELATORE 

	Data 
	Titolo  Convegno
	Organizzatore
	Sede
	Titolo intervento Gabriele Micozzi   

	8 maggio 2009
	Giornata Economia 2009
	Camera Commercio AP
	Ascoli
	Il territorio ieri, oggi, domani

	24 Aprile 2009 
	Le nuove energie 
	Confindustria Ascoli
	Grottammare
	Il marketing territoriale  e dell’ambiente

	20 Aprile 2009
	Pianificazione territoriale
	Associazione Europea Istituti Alberghieri
	Senigallia 
	Pianificazione integrata del territorio, della cultura, del turismo e dell’enogastronomia

	
	
	
	
	

	17 Nov 2008
	I territori verso il futuro
	Istao
	Ancona
	Competenze e qualità del territorio

	19 Mag  2008
	Obiettivo Impresa
	Confindustria Macerata
	Macerata
	Le competenze del mondo futuro

	20 Nov  2007
	Foglia o vento ?
	Camera Commercio Macerata
	Macerata
	Foglia o vento ?

	29 Ott  2007
	Il ricambio  generazionale nella Regione Marche
	Confindustria Ascoli
	Ascoli Piceno
	I semi del futuro

	8 Sett 2007
	Oscar dei Sapori
	Confindustria Marche
	Grottammare
	Maggiore accessibilità maggiori opportunità

	6 Luglio 2007
	Innovazione 3
	Box Marche
	Corinaldo
	L’innovazione nella Comunicazione

	27 Mar 2007
	Strumenti per l’aggregazione e lo sviluppo d’impresa
	Confindustria Bergamo
	Bergamo
	Il vantaggio competitivo delle aggregazioni

	Novembre 2006
	Cluster development
	Cluster development
	Spagna
	Cluster development

	17 Ottobre 2006
	La conciliazione come strumento di CRM
	Camera Commercio Ancona
	Ancona
	CRM e  gestione dei clienti nel sistema Assindustria Ancona

	13 Luglio 2006
	“ Capitale di Rischio: private equità e venture capital, prospettive per i nuovi brand italiani
	Promindustria
	Fermo
	Competizione ed aggregazioni

	25 Maggio 2006
	“ Design in action”
	Centro Sperimentale di Design – Poliate
	Fermo
	“ Design e Marketing”

	5 Maggio 2006
	“ Faccio Impresa”
	Confindustria Macerata
	Macerata
	“ Come nascono le idee vincenti”

	21 Aprile 2006
	“ Stage e job meeting” 
	Università Politecnica delle Marche- Facoltà di Ingegneria”
	Ancona
	“Curriculum e colloquio aziendale”

	30  Marzo 2006
	“Forniture Design fattore di marketing” 
	Centro Sperimentale di Design – Poliate
	Ancona 
	“Il  design, plusvalore nella concorrenza di mercato” Presentazione ricerca effettuata   su  250  soggetti 

	30 Settembre 2005
	Simposio “ Alcool , erbe e società”
	Università di Camerino  in collaborazione con Società Italiana di Farmacologia 
	Camerino 
	“  Gli stili di consumo nei prodotti alcolici: presentazione ricerca su 250 soggetti”

	24 Gennaio 2006
	L’impresa incontra la scuola 
	Assindustria Ancona
	Jesi
	“ Nuovi scenari e nuove competenze”

	14 Dicembre 2002
	“ Il volontariato e  la comunicazione”
	Centro Servizi per il Volontariato
	Ancona
	“ La comunicazione nella solidarietà”

	14 - 15 - 16 - Novembre 2001
	“Turismo globale si’ purchè locale- terza settimana della qualità nel turismo”
	Provincia Aquila 
	Sulmona 
	“ Approcci innovativi al marketing turistico : presentazione ricerca  su alcune best practice”


1.6 ESPERIENZE  DI  DOCENZA PRESSO ALTRE AZIENDE, MASTER ED ALTRI  ISTITUTI 
	Anno
	Descrizione ruolo
	Ore
	Azienda / ente

	2008
	Docente  di marketing
	8
	CNA Macerata

	2008
	Docente di Marketing
	40 
	ISTAO – BANCA MARCHE

	2008 
	Docente di Marketing 
	20 
	Varnelli 

	2008
	Docente Marketing turistico 
	20 
	Assindustria Ancona

	2008
	Docente di marketing  
	12
	Assindustria Ancona

	2008
	Docente di Marketing
	8
	Confindustria Ascoli

	2008
	Docente di Marketing
	12
	Linea Marche

	2008
	Docente di organizzazione 
	12
	Imesa

	2008
	Docente di marketing  
	12
	Confindustria Macerata

	2008
	Docente di marketing 
	12
	Confindustria Macerata

	2008
	Docente di Marketing 
	12
	Fabi Calzature 

	2008
	Docente di  Marketing 
	6
	Bross Gioielli Montegiorgio 

	2007
	Docente di tecniche di vendita
	8
	Confindustria Ascoli 

	2007
	Docente di tecniche di vendita
	16
	Confindustria Macerata

	2007 
	Docente  di tecniche di vendita 
	8
	Consulmarche

	2007
	Docente di organizzazione
	8
	Consulmarche 

	2007
	Docente di Marketing e organizzazione
	16
	Confindustria Fermo 

	2007
	Docente di Marketing e organizzazione
	16
	Confindustria Macerata 

	2007
	Docente di Marketing e organizzazione
	16
	CNA Ascoli 

	2007
	Docente di Marketing
	32
	Confindustria SFC

	2007 
	Docente di marketing
	12 
	SIPI Confindustria Ascoli 

	2007
	Docente organizzazione
	12
	Consulmarche 

	2007
	Docente marketing 
	40
	Istao – Banca Marche

	2007
	Docente di marketing
	16
	Sixty ( Chieti) 

	2007
	Docente di marketing ed organizzazione
	16
	Confartigianato Macerata

	2007
	Docente di marketing  
	75
	Banca Marche presso ISTAO 

	2007
	Docente marketing ed organizzazione 
	12
	Confartigianato Macerata

	2007
	Docente marketing
	4
	Confindustria Macerata 

	2006
	Docente marketing
	16
	Confindustria Macerata orientagiovani 

	2006
	Docente  Organizzazione 
	40
	Scam 

	2006
	Docente  Organizzazione 
	8
	Confindustria Macerata – Fondimpresa

	2006
	Docente  Organizzazione 
	16
	IAL  - Sogesi   - Fondimpresa

	2006
	Docente  Organizzazione 
	12
	Tecnostampa – Sogesi – Fondimpresa

	2006
	Docente Marketing
	28
	Università Politecnica delle Marche personale interno

	2006
	Docente Marketing
	15
	Centro per l’impiego Civitanova

	2006
	Docente organizzazione 
	60
	HYDROPRO CATERPILLAR  - Fondimpresa

	2006
	Docente Marketing
	20
	INDESIT

	2006
	Docente Marketing
	20
	ISA RODRIGUEZ

	2006
	Docente Marketing
	20
	UPPER

	2005
	Docente Marketing
	20
	IFTS – JESI Istituto Pieralisi

	2005
	Docente Marketing – orientagiovani 
	4
	Confindustria Macerata

	2005 
	Docente di marketing
	5
	Confesercenti  Ascoli Piceno

	2005
	Docente di marketing 
	10
	Unione Industriali Fermano 

	2005
	Docente di marketing
	8
	Centro Formativo Confindustria

	2005
	Docente di marketing
	16
	Confindustria Macerata  

	2005
	Docente di marketing
	12
	ISTAO

	2005
	Docente di marketing
	12
	Consorzio Grotte Frasassi

	2005
	Docente di marketing ed organizzazione
	10
	IFTS- ITIS  Recanati 

	2005
	Docente di marketing
	36
	Istituto Podesti Ancona

	2005
	Docente di marketing
	8
	IFTS -  Fabriano ( Istituto Industriale Merloni – comunicazione multimediale)

	2004
	Docente di marketing
	5
	Unione Industriali Fermano – Gruppo Giovnni

	2004
	Docente di marketing
	12
	Unione Industriali Fermano –  Gruppo Giovani 

	2004
	Docente di marketing
	20
	IFTS- ITIS  Recanati 

	2004
	Docente di marketing
	15
	ISTAO

	2004
	Docente di marketing
	10
	Corso  tecnici qualità – Civitanova

	2004
	Docente di organizzazione aziendale
	32
	Univan – Cesena

	2003
	Docente di marketing 
	8
	IFTS – Camerano ( SIDA)  

	2003
	Docente di marketing
	8
	IFTS -  Fabriano ( Istituto Industriale Merloni – comunicazione multimediale)

	2003
	Docente di marketing
	15
	IFTS Senigallia  ( Istituto Panzanini- comunicazione multimediale)

	2003
	Docente di marketing
	10
	IFTS Senigallia  ( Istituto Panzanini- tecniche di relazione)

	2003
	Docente di marketing
	6
	COFIMP BOLOGNA

	2003
	Docente di marketing internazionale
	6
	Master ISTAO

	2003
	Docente di marketing 
	4
	CONFINDUSTRIA MACERATA

	2003
	Docente di marketing ed organizzazione
	12
	Terme di Montecatini  spa

	2003
	Docente di marketing ed organizzazione
	56 ore
	API Emilia  Romagna 

	2003
	Docente di organizzazione
	4 ore
	Unione Industriali del Fermano 

	2003
	Docente di  marketing
	4 ore
	Convention agenti de Il Ceppo

	2003
	Docente di  marketing
	4 ore
	ISTAO

	2002
	Relatore Convegno Mark. No Profit
	2
	Centro Servizi per il Volontariato

	2002
	Docente di marketing turistico
	2 ore
	Università Ancona

	2002
	Docente di marketing
	12 ore
	Monte dei Paschi

	2002
	Docente di marketing ed organizzazione
	7 ore
	CONFINDUSTRIA MACERATA

	2002
	Docente e formatore di marketing
	120 ore
	ASSINDUSTRIA ANCONA

	2002
	Docente di marketing ed organizzazione
	16 ore
	Comune di Campagnola (RE)

	2002
	Docente di marketing ed organizzazione
	32 ore
	CONFINDUSTRIA MACERATA

	2002
	Docente di marketing ed organizzazione
	60  ore
	AZIENDE della VAL CESANO 

	2002
	Docente di marketing ed organizzazione
	16 ore
	MANULI RUBBER  SPA

	2002
	Docenza di marketing esterno
	24 ore
	TECNOMARCHE SPA (AP)

	2002
	Docente di marketing ed organizzazione
	12 ore
	LUBE OVER SPA ( Treia)

	2001
	Docente di marketing
	8  ore
	Gruppo Sarni 

	2001
	Docente di marketing ed organizzazione
	80 ore
	CLEMENTONI SPA

	2001
	Docente di marketing ed organizzazione
	12 ore
	Map Milano 

	2001
	Docente di organizzazione
	8  ore
	Teamsystem- Senigallia

	2001
	Docente di mktg – organizzazione
	24 ore
	API  RAVENNA

	2001
	Docente di  commercio elettronico
	6 ore
	Universita'  di  Ancona

	2001
	Docente marketing
	18 ore
	Istituto Alberghiero Senigallia

	2001
	Docente di marketing ed organizzazione
	12 ore
	Comune di Campagnola  (RE)

	2001
	Docente di  commercio elettronico
	8 ore
	Camera di Commercio Ascoli

	2001
	Docente di  marketing
	4  ore
	Fideas – Affida

	2000
	Docente di marketing
	25  ore
	Partner - Ascoli Piceno

	2000
	Docente di marketing ed organizzazione
	6 ore
	Comune di Campagnola  (RE)

	2000
	Docente commercio elettronico
	6 ore
	Tecnomarche - Ascoli Piceno

	2000
	Docente di marketing ed organizzazione
	20  ore
	Picenum Plast-(AP)

	2000
	Docente di marketing ed organizzazione
	48 ore
	Teamsystem-Senigallia

	2000
	Docente di marketing ed organizzazione
	8 ore
	Gorgo Vivo- Falconara

	1998
	Docente di  Strategie
	8  ore
	ISTAO – Ancona

	1998
	Docente di marketing    turistico
	8  ore
	Istituto Profess. Recanati

	1997
	Convegno di marketing 
	4  ore
	Ass. Giovani ImprenditoriRN

	1997
	Docente di marketing
	20 ore
	Istituto Tecn. Comm. Osimo

	1997
	Docente di marketing ed organizzazione
	56  ore
	COFIMP BOLOGNA

	1997
	Docente di organizzazione aziendale
	16 ore
	API  RAVENNA

	1996
	Docente di marketing ed organizzazione
	32 ore
	COFIMP  BOLOGNA

	1996
	Docente  di  marketing turistico
	30 ore
	Istituto Profess. Recanati

	1996
	Docente di  marketing
	6  ore
	Istituto Podesti Ancona

	1995
	Docente di marketing
	4  ore
	Universita' di Ancona


Hanno partecipato ai miei corsi imprenditori,  manager,  responsabili e venditori   di alcune aziende tra le  quali   :
	 
	RAGIONE SOCIALE
	SEDE

	1
	ACRILUX
	RECANATI ( MACERATA) 

	2
	AIDI 
	MILANO

	3
	ALBERTO GUARDIANI
	MONTEGRANARO ( ASCOLI PICENO) 

	4
	APUNIS- MONTAPPONE
	MONTAPPONE ( FERMO) 

	5
	ARCASET  - REGGIO EMILIA 
	CAMPAGNOLA EMILIA ( RE)

	6
	ASSINDUSTRIA ANCONA
	ANCONA

	7
	ASSOBIOMEDICA
	MILANO

	8
	ASSOCARTA
	ROMA - MILANO

	9
	ASSOCIAZIONE PICCOLE IMPRESE    (API)   EMILIA ROMAGNA 
	BOLOGNA

	10
	ASSOCIAZIONE PICCOLE IMPRESE    (API)   RIMINI
	RIMINI 

	11
	ASSOCIAZIONE PICCOLE IMPRESE   ( API )  RAVENNA
	RAVENNA

	12
	ASSOLOMBARDA
	MILANO

	13
	AUTOMOTIVE PRODUCT  
	CASTELBELLINO ( ANCONA) 

	14
	BABBI  SRL 
	CESENA

	15
	BABINI
	CAMERANO ( ANCONA)

	16
	BAIONI  CRUSHING PLANTS SPA
	MOTEPORZIO ( PESARO URBINO) 

	17
	BANCA MARCHE
	JESI (ANCONA) 

	18
	BASE UP
	GROTTAZOLINA ( ASCOLI PICENO) 

	19
	BOCCHINI  SPA
	MONSANO ( ANCONA) 

	20
	BOX MARCHE 
	CORINALDO (A NCONA) 

	21
	BROSS GIOIELLI  
	MONTEGIORGIO ( FERMO)

	22
	BVB SRL 
	S. LORENZO IN CAMPO ( PESARO URBINO)

	23
	CAGNONI
	OSIMO ( ANCONA) 

	24
	CALCINELLI DI SALTARA
	PESARO

	25
	CAMERA COMMERCIO ANCONA
	ANCONA

	26
	CAMERA COMMERCIO MACERATA
	MACERATA

	27
	CAMICERIA FRATELLI TACCALITI
	CAMERANO ( ANCONA)

	28
	CARTIERE MILIANI
	FABRIANO ( ANCONA) 

	29
	CASE NEW HOLLAND FIAT 
	JESI (ANCONA) 

	30
	CASE NEW HOLLAND FIAT 
	MODENA

	31
	CENTRO SERVIZI PER IL VOLONTARIATO
	ANCONA

	32
	CLEMENTONI  SPA – RECANATI
	RECANATI ( MACERATA) 

	33
	CLUSTER DEVELOPMENT 
	BARCELLONA ( SPAGNA) 

	34
	COFIMP
	BOLOGNA

	35
	COMPLIT SRL  
	MONTAPPONE ( FERMO) 

	36
	COMUNE DI CAMPAGNOLA  EMILIA 
	CAMPAGNOLA ( REGGIO EMILIA) 

	37
	CONEROBUS
	ANCONA

	38
	CONFARTIGIANATO MACERATA
	MACERATA

	39
	CONFINDUSTRIA
	ROMA

	40
	CONFINDUSTRIA AREZZO
	AREZZO

	41
	CONFINDUSTRIA BOLOGNA 
	BOLOGNA

	42
	CONFINDUSTRIA BRESCIA
	BRESCIA

	43
	CONFINDUSTRIA CHIETI
	CHIETI

	44
	CONFINDUSTRIA COMO
	COMO

	45
	CONFINDUSTRIA CUNEO 
	CUNEO

	46
	CONFINDUSTRIA FERRARA
	FERRARA

	47
	CONFINDUSTRIA FIRENZE
	FIRENZE

	48
	CONFINDUSTRIA FROSINONE
	FROSINONE

	49
	CONFINDUSTRIA GENOVA 
	GENOVA

	50
	CONFINDUSTRIA LECCO
	LECCO

	51
	CONFINDUSTRIA MACERATA
	MACERATA

	52
	CONFINDUSTRIA MANTOVA ( ASSOSERVIZI)
	MANTOVA

	53
	CONFINDUSTRIA MESSINA
	MESSINA

	54
	CONFINDUSTRIA PERUGIA 
	PERUGIA

	55
	CONFINDUSTRIA PORDENONE
	PORDENONE

	56
	CONFINDUSTRIA REGGIO EMILIA
	REGGIO EMILIA

	57
	CONFINDUSTRIA ROMA
	ROMA

	58
	CONFINDUSTRIA SARDEGNA
	CAGLIARI

	59
	CONFINDUSTRIA SIENA
	SIENA

	60
	CONFINDUSTRIA UDINE
	UDINE

	61
	CONFINDUSTRIA VARESE
	VARESE

	62
	CONFINDUSTRIA VERONA
	VERONA

	63
	CONFINDUSTRIA  VICENZA
	VICENZA

	64
	CONSORZIO GROTTE FRASASSI
	GENGA ( ANCONA)

	65
	CROCE AZZURRA FABRIANO
	FABRIANO

	66
	DEGAM 
	MONTE URANO ( FERMO) 

	67
	DOLCI PREZIOSI 
	MILANO

	68
	ELISABET SPA 
	MONTE URANO ( FERMO) 

	69
	ELITRON IPM 
	MONTE URANO ( FERMO) 

	70
	ELSAMEC
	FERMO

	71
	EXA MULTIMEDIA 
	ANCONA

	72
	FAAM SPA
	MONTERUBBIANO (ASCOLI PICENO) 

	73
	FABI CALZATURE 
	MONTE SAN GIUSTO ( MACERATA)

	74
	FEDERCHIMICA
	MILANO

	75
	FELLOWES USA 
	ITASCA ( ILLINOIS USA)

	76
	FILENI
	CINGOLI ( ANCONA)

	77
	FLORENS SHOES 
	MONTE URANO ( FERMO) 

	78
	FORMAZIONE
	TREVISO 

	79
	GAROFOLI 
	CASTELFIDARDO ( ANCONA) 

	80
	GIOCHI PREZIOSI 
	MILANO

	81
	GRAZIELLA SPA 
	MONTAPPONE ( FERMO) 

	82
	GUZZINI ILLUMINAZIONE 
	RECANATI ( MACERATA) 

	83
	HALLEY INFORMATICA
	MATELICA (ANCONA) 

	84
	HYDROPRO CATERPILLAR 
	JESI (ANCONA) 

	85
	IL CEPPO  - REGGIO EMILIA  
	CAMPAGNOLA EMLIA ( REGGIO EMILIA  

	86
	INDESIT 
	FABRIANO ( ANCONA) 

	87
	ISTAO
	ANCONA

	88
	LA CONCHIGLIA  
	SENIGALLIA (ANCONA)

	89
	LINEA MARCHE
	ARCEVIA ( ANCONA) 

	90
	LINEA STERILE    SPA
	GATTEO ( FORLI CESENA) 

	91
	LUBE
	TREIA ( MACERATA)

	92
	MANULI RUBBER 
	MILANO

	93
	MAP MILANO 
	MILANO

	94
	MARCELLO GIORGIO
	RECANATI ( MACERATA) 

	95
	MATTIOLI SICURGROUP 
	FERMO 

	96
	MISSOURI
	MONTE URANO ( FERMO) 

	97
	MOKI – MONTE URANO
	MONTE URANO ( FERMO) 

	98
	MONTE PASCHI SIENA
	SIENA

	99
	MORETTI  FORNI
	MONDOLFO ( PESARO URBINO) 

	100
	MUFLE 
	CASTELFIDARDO ( ANCONA) 

	101
	NUOVA CENTAURO 
	MONTEGRANARO ( ASCOLI PICENO) 

	102
	PANASONIC - MILANO
	MILANO

	103
	PASTIFICIO AZIENDA AGRARIA LATINI – OSIMO
	OSIMO ( ANCONA) 

	104
	PICENUM PLAST - ASCOLI
	MAGLIANO DI TENNA ( ASCOLI PICENO)

	105
	RADIAFIN SRL
	PORTO SAN GIORGIO ( ASCOLI PICENO) 

	106
	SABELLI 
	ASCOLI PICENO

	107
	SALUMIFICIO DEL CONERO
	CASTELFIDARDO ( ANCONA) 

	108
	SELENIA 
	MONTE URANO ( FERMO) 

	109
	SELENIA – MONTE URANO
	MONTE URANO ( FERMO) 

	110
	SIGMA SPA
	ALTIDONA ( ASCOLI PICENO=

	111
	SIPI
	ASCOLI PICENO

	112
	SIXTY SPA
	CHIETI

	113
	SO.GE.S.I.
	ANCONA

	114
	SO.GE.S.I.
	ANCONA

	115
	SORELLE RIZZI
	MILANO

	116
	SORELLE RIZZI MILANO
	MILANO

	117
	STILARTE
	POLLENZA ( MACERATA)

	118
	STIPA
	ASCOLI PICENO

	119
	SUOLIFICIO MALASPINA
	MONTE URANO ( FERMO) 

	120
	SUOLIFICIO MALASPINA- MONTE URANO
	MILANO

	121
	SURPRISE 
	GROTTAZOLINA ( ASCOLI PICENO) 

	122
	TEAMSYSTEM - PESAR
	PESARO

	123
	TECNOMARCHE
	ASCOLI PICENO

	124
	TECNOSTAMPA
	LORETO

	125
	TECSOL  
	MONDOLFO ( PESARO URBINO) 

	126
	TERME DI MONTECATINI SPA - Montecatini
	MONTECATINI  ( PISTOIA) 

	127
	TORELLI DOTTORI 
	CUPRAMONTANA ( ANCONA) 

	128
	TOUR 2000
	ANCONA

	129
	UNACOMA
	BOLOGNA - ROMA

	130
	UNINDUSTRIA TREVISO – TREVISO
	TREVISO 

	131
	UNIONE INDUSTRIALI DEL FERMANO - FERMO
	FERMO

	132
	UNIVAN – CESENA
	CESENA

	133
	VARNELLI – MUCCIA
	PIEVE BOVIGLIANA ( MACERATA)

	134
	VIVIANE CALZATURE
	MONTE URANO ( FERMO) 

	135
	YKK
	MILANO

	136
	ZEISS EXCELSA
	MONTEGRANARO ( ASCOLI PICENO) 

	137
	ZOIA 
	SIROLO ( ANCONA)


2. CURRICULUM VITAE  ESPERIENZE PROFESSIONALI 
· Svolgo  attualmente consulenza  di   marketing ed organizzazione aziendale  presso :

Assindustria  Ancona:   elaborazione  progetto di Marketing Associativo e Sviluppo,  sviluppo modello analisi di customer satisfaction,  elaborazione progetto di CRM. Il progetto comprende la definizione di  strumenti di indagine qualitativa e quantitativa per la specifica analisi delle esigenze degli associati e dei non associati , l'elaborazione delle strategie di marketing e la selezione  e formazione delle risorse umane da dedicare al progetto. Collaboro con UNIMPIEGO per l’attività di ricerca e selezione del personale, analisi organizzativa, analisi del potenziale, check up di alcune aree funzionali, analisi di clima aziendale, progetti di riorganizzazione. Ho collaborato allo sviluppo di  analisi organizzative per AETHRA, CNH FIAT, CLEMENTONI, GRUPPO FEDRIGONI CARTIERE MILIANI FABRIANO, EXA, SISME, ROTOPRESS.  Ho inoltre  inventato  e progettato il “ Risparmiometro”, il “ Museo della Cultura di Impresa “il “ Club delle Alleanze”. Ho sviluppato progetti per la sezione turismo come il marchio di certificazione aggiuntivo,  il sito www.viaggiesapori.it, l’osservatorio sul Turismo e la manifestazione “ Sensoriabilis, Oscar dei sensi e dei sapori”.  Collaboro alla pianificazione strategica ed allo sviluppo di ricerche di settore. Sono coinvolto in  progetti di formazione, motivazione ed orientamento dei giovani studenti. Referente di progetto:  Direttore Generale Dott. Filippo Schittone
Confindustria Roma :  collaborazione alla elaborazione progetto Marketing Associativo. Faccio parte del Gruppo di lavoro sul Marketing Associativo. Ho proposto   best practice relativamente  ai sistemi di comunicazione, marketing relazionale, analisi del mercato potenziale, internet marketing, pianificazione e vendita, analisi di customer, valorizzazione dell’offerta, piani di comunicazione, segmentazione del mercato . Ho presentato questi risultati presso Confindustria Roma, Confindustria Sicilia, Unindustria Treviso. Ho sviluppato e progettato  un  corso di formazione per quadri intermedi presso Confindustria Roma, “ Forming up” , nell’ambito del quale svolgo docenza di marketing.
Industriali Reggio Emilia elaborazione progetto di marketing e di implementazione del servizio Unimpiego. Referente Direttore Dott. Domenichini

Confindustria Bologna : elaborazione piano strategico di marketing . Referente Direttore Dott. Bernini 
Unindustria Treviso elaborazione progetto  analisi organizzativa e piano strategico di  marketing. Referente : Ing. Roberto Busato
Confindustria Macerata : sviluppo progetto marketing servizio Confidi e marketing interno. Referente Alberto Monachesi  Sviluppo progetti di orientamento presso numerose scuole superiori ed istituti con interventi formativi e motivazionali. Referente : Carlo Cipriani 
Pepa Trasporti  di Recanati ( Mc)  : sviluppo progetto organizzativo e di coaching. Referente di progetto : Marco Pepa  
Sisme   di Osimo ( AN)  : sviluppo progetto organizzativo e di coaching. Referente di progetto : Ing. Claudio Bugari  
EXA Multimedia di Ancona : sviluppo progetto organizzativo e di coaching. Referente di progetto : Miriam Brandoni 

ELI i Recanati (MC) : sviluppo consulenza  di marketing ed organizzazione. Referente di progetto : Michele Casali 
Clementoni Spa di Recanati (MC) : sviluppo consulenza  di marketing ed organizzazione . Referenti di progetto : Amministratore Delegato Dott. Giovanni Clementoni, Direttore Generale Ing. Guido Vingiani, Direttore del Personale Dott.ssa Patrizia Clementoni

Implementazione Funzione del Personale. Referente di progetto : Direttore del Personale Dott.ssa Patrizia Clementoni
Varnelli : elaborazione piano di marketing operativo. Referente Simonetta Varnelli. 

· 2006 Cagnoni & C  S.p.a di Osimo (AN) :  sviluppo progetto di consulenza organizzativa e commerciale. Referenti di progetto  Amministratore Delegato  Liviana Cagnoni, Direttore Vendite e Marketing Ignazio Sorci
2006 Ferderlegno- Arredo – Milano : sviluppo ricerca di mercato e marketing interno su fabbisogni formativi.  Referente : Direttore Lombardi 
· 2006 S.E.I, Servizi Elicotteristici Italiani spa, implementazione progetto marketing. Referente di Progetto Ing. Valter Pasqua
 2005 Consorzio Grotte Frasassi: implementazione progetto di marketing ed organizzazione 
· 2005 Associazione Argentieri : coordinamento e sviluppo progetto di marketing in collaborazione con le Camere di Commercio di Ancona e Macerata 
· 2005 Tour 2000 : elaborazione analisi di marketing. Referente di progetto Ludovico Scortichini
· 2004 DGM Civitanova: elaborazione progetto di franchising e selezione delle risorse umane interne. Referente di progetto  Cesare Tommassetti.

· 2004 Confindustria Macerata: formazione  di marketing interno. Referente : Direttore Luigi Jannucci
· 2004 Unione Industriali del Fermano :  collaborazione allo sviluppo di progetti di  marketing . Referente di progetto:  Direttore Giuseppe Tosi 
· 2004 Gruppo  Tecnostampa: elaborazione progetto di analisi organizzativa e di sviluppo dei sistemi di incentivazione. Referente di progetto : Amministratore Delegato Giuseppe Casali
· 2004 Camiceria F.lli Taccaliti di Camerano (AN) : sviluppo progetto di consulenza organizzativa e marketing. Ideazione  format di presentazione per Fiera Pitti  di Firenze.  Referente di progetto Amministratore Delegato Valeria Taccaliti
· 2004 Mufle di Castelfidardo : elaborazione progetto gestione risorse umane. Referente di progetto Amministratore Patrizio Perini
· 2004 Bocchini Spa di Monsano: elaborazione piani  Marketing. Referente di progetto : Dott.ssa Maria Rita Notari

· 2004 Torelli- Dottori di Cupramontana : elaborazione piano di marketing strategico. Refente di progetto : Gian Luca Gresti
· 2003 Centro Servizi Volontariato: elaborazione piani di marketing  ed azioni di fund raising per organizzazioni di volontariato

· 2003 Togni Autotrasporti : elaborazione progetto di marketing. Referente di progetto Beniamino Togni.
· 2003 Arpa di Loreto (AN),  sviluppo consulenza  direzionale ed organizzativa, referente di progetto Rosanna Talevi
· 2003 Fellowes- Leonardi di Camerano (AN) : elaborazione audit di marketing. Referente di progetto Amministratore Delegato Paolo Leonardi
· 2003 Elisabet spa: elaborazione piano strategico di marketing. Referente di progetto Amministratore Delegato Sign. Vallasciani 
· 2003 Box Marche : elaborazione piano strategico di marketing. Ideazione house organ : “Next”.  Referente di progetto Amministratore Delegato Tonino Dominaci

· 2003 Elitron  di Monte Urano (AP): sviluppo progetto di consulenza organizzativa e marketing . Referente di Progetto Amministratore delegato Giuseppe Gallucci

· 2002 Teatro Le Muse di Ancona : elaborazione analisi  qualitativa  di marketing, premiata dal Rotary Ancona

· 2002 Camera di  Commercio Ancona :  sviluppo progetto  analisi customer satisfaction relativa al concordato Referente di progetto Vice Direttore  Dott. De  Vita

· 2002 Tonic (AP) : sviluppo progetto ricerca qualitativa e quantitativa  sul Benessere  e  sui segmenti di consumo. Referente di Progetto : QUALITY LIFE INSTITUTE. I dati sono stati pubblicati dal Sole 24 Ore, Milano Finanza, Panorama.

· 2002 Lube Over  di Treia ( MC) : sviluppo progetto formazione interna  sulla customer satisfaction. Referente di progetto : Direttore Marketing  Dott.ssa Nadia Del Pupo

· 2002 SINT di Osimo: collaborazione allo sviluppo di un progetto di call center per la   Clinica Psichiatrica Colle Cesarano di  Tivoli (ROMA). Il progetto comprende un'analisi qualitativa (focus group), delle interviste dirette ai medici e la ricerca e l'analisi dei dati statistici  per la comprensione delle potenzialita' di mercato del  progetto  di CRM. Referenti di progetto Presidente Pasquale Frascione
· 2002 Il  Ceppo srl  di Campagnola Emilia (RE) : sviluppo progetto di marketing interno ed esterno, formazione e motivazione dei venditori. Referente di progetto Amministratore delegato Osvaldo Marastoni

· 2002 Comune di Campagnola  Emilia (RE) : sviluppo progetto di marketing urbano. Referenti di progetto Assessore Aristide Gozzi  funzionario Orianna Ottaviani

· 2002 Pasta Latini di Osimo:consulenza direzionale ed  organizzativa,sviluppo rete vendita, elaborazione  delle politiche di marketing. Referenti di Progetto Direttore Marketing Carla Latini e Amministratore Unico Carlo Latini

· 2001 ho collaborato presso la  FAAM (AP)  al coordinamento scientifico di un'indagine statistica di customer satisfaction sviluppata operativamente da alcuni allievi dell'ISTAO.

· 2001 ho sviluppato un progetto di consulenza organizzativa e commerciale  presso lo Scatolificio Mengoni di Osimo (AN). Referente del progetto è stato l'Amministratore  unico Silvio Mengoni

· 2001  ho sviluppato un audit organizzativo dell' azienda ZOIA di  Sirolo (AN) per conto della SINT srl di Osimo al fine di valutare la possibilita' di finanziamento da parte della Banca di Credito Cooperativo di Camerano

· 2001  ho sviluppato un progetto di formazione interna e  consulenza organizzativa presso  la  MAP Milano. Referente di progetto è stato l'Amministratore delegato Mario Carlocchia

· 2001  sviluppo progetto di consulenza marketing – organizzativa presso  la  EditWeb di Recanati (Macerata): Referente Amministratore  Sign. Frapiccini Giuseppe

· 2001 ho sviluppato consulenza organizzativa presso la Microsolution IBM Partner  di  Corridonia  (MC). Referente  del progetto è stato l'Amministratore delegato Michele Damen Damico

· 2001 ho sviluppato un progetto di consulenza di marketing  relativo alla implementazione di una rete di concessionari esclusivi per Il Ceppo di Campagnola Emilia (RE), azienda leader in Italia  nella produzione di  arredamento in legno per giardini.

· Marzo  2001 ho  collaborato ad un progetto di franchising  rurale  organizzato dal P.A.L. Piceno

· 2001- 2000 ho  collaborato alla definizione dei programmi di formazione dei concessionari Teamsystem e del personale commerciale   ed alla  docenza degli stessi insegnando marketing, organizzazione e strategie di pianificazione. Per Teamsystem ho sviluppato oltre 1000 slides originali.

· 2002-2000  ho  svolto attività di formazione su strategie di marketing e di e-business presso la Partner di Ascoli, presso la Tecnomarche -Parco Scientifico e Tecnologico delle Marche finanziato dal MURST. 

· Maggio-Dicembre  2000 ho sviluppato  un progetto di comunicazione del Piano di Sviluppo Rurale  e delle normative sulla pesca per  l'Assessorato all'Agricoltura della Regione Marche . 
· Luglio-Ottobre 2000 ho collaborato con il Prof. G.L Gregori  alla definizione ed allo sviluppo del Progetto di Marketing Strategico della Provincia di Ancona commissionato dalla Camera di Commercio di Ancona alla Facoltà di Economia. In particolare ho elaborato la parte relativa all'analisi del turismo e delle attività ricettive. Il progetto è stato strutturato attraverso  un'analisi qualitativa (focus group), ed un'analisi quantitativa comprendente la definizione statistica di un campione, la definizione di un questionario, la somministrazione dello stesso ai turisti e la ricerca e l'analisi dei dati statistici  definendo precisi cluster di mercato. Il lavoro è stato presentato presso la Facolta' di Economia il 29 Giugno 2001.

· Maggio 2000 ho svolto consulenza di marketing presso l'Azienda municipalizzata di Ancona.
· Giugno 1998- Giugno 2000  responsabile marketing e vendite alla Carpegna Prosciutti.  Le mie funzioni sono state :

     sviluppo delle politiche di marketing e comunicazione

pianificazione, sviluppo e controllo della rete vendita ( cordinamento di oltre 80 venditori), sviluppo e gestione accordi con clienti direzionali

La mia formazione è stata curata dall' Amministratore delegato Dott. Alberto Camporesi ( ex dirigente di 3M e Miralanza) Ha scritto per Franco Angeli "Strategia si ma non troppo "). Referenti aziendali erano l'Amministratore delegato Dott. Camporesi ed il Direttore Operativo Chiossi.

· Aprile 1996-Giugno 1998 :  marketing manager alla Fellowes - Leonardi spa di Camerano (AN). Dopo aver introdotto la funzione del marketing presso la filiale italiana della FELLOWES USA  le mie funzioni sono state :

analisi di marketing ed elaborazione delle politiche di marketing in coordinamento con la casa madre americana e le filiali mondiali. Referente aziendale era  l' Amministratore delegato Dott. Paolo Leonardi

· 1996 ho svolto consulenza organizzativa presso la Zoffoli spa di Poggio Berni (RI)
· 1996 durante il corso Istao di Ancona :
- ho sviluppato un sistema di contabilità industriale presso la Macrolei Sauro srl di Camerano.
- ho svolto uno studio  presso la Aeffe spa  relativo alla” Ridefinizione del posizionamento delle diverse linee di abbigliamento nell’ottica della concorrenza internazionale”

· ho sviluppato uno studio presso la Sige spa di Montecosaro Scalo (Mc) relativo alla “Analisi del processo produttivo e programmazione della produzione”.

· 1992 al 1996  durante gli studi  ho collaborato allo sviluppo di alcuni progetti di marketing con una societa' service del Gruppo Migliarini e con altre strutture della GRANDE DISTRIBUZIONE
AREE   DI  CONSULENZA : MARKETING - ORGANIZZAZIONE 
· Organizzazione interna, marketing interno, gestione  e motivazione dei team, formazione  del personale, sviluppo dei mansionari, job description, sistemi di valutazione del potenziale e delle performance. Supporto al passaggio generazionale ed alla crescita del potenziale delle risorse interne. 
· Ricerche ed analisi di mercato qualitative e quantitative, analisi  di  customer satisfaction e delle politiche del valore per il cliente

· Piani di marketing e comunicazione strategici ed operativi in strutture pubbliche e private 

· Organizzazione e formazione della rete vendita,   pianificazione commerciale, elaborazione delle tecniche di negoziazione

· Analisi organizzativa e check up delle risorse umane
· Audit e verifica della coerenza delle politiche di comunicazione  adottate

· Gestione del telefono   e della comunicazione interna

Per le tematiche precedenti ho sviluppato anche  materiale di docenza originale che comprende circa 8000  slides di power point. 
ELENCO  DELLE  PUBBLICAZIONI 
MONOGRAFIE 

· Micozzi G. ( 2007), Modelli operativi di marketing turistico, Clua, Ancona 

· Micozzi G., ( 2006), Marketing della cultura e territorio, Franco Angeli, Milano  
· Micozzi G., ( 2006), Scenari competitivi e strategie collaborative: alleanze, collaborazioni, network, Clua, Ancona 
PUBBLICAZIONI CONTENUTE  IN LIBRI  E RICERCHE
· Imprese Argentiere, Le nuove frontiere della competizione, Confartigianato imprese Ancona, (2007)

· TrendMarche, Osservatorio integrato sull’artigianato e la piccola impresa, ( 2007)
· Le strategie di Trade Marketing  per le imprese agroalimentari   in    Arzeni A. (a cura di ), (2006) Il sistema Agricolo e Alimentare nelle Marche  Rapporto 2005, Edizioni Scientifiche Italiane 
· Il CRM  nelle imprese distrettuali calzaturiere : alcune  linee operative ( paragrafo  6.3)  in Gregori G.L, ( 2005), Imprese calzaturiere e competitività : le nuove frontiere, Giappichelli Torino, 
· Aspetti evolutivi delle imprese del settore edile : il ricorso al marketing in Oronzo Trio ( a cura di ),( 2008)   Innovazione e risparmio energetico, Franco Angeli, Milano 
PAPER PUBBLICATO RELATIVO RAPPORTO DI RICERCA 
· Micozzi G., ( 2006), Un approccio innovativo nell’analisi della domanda turistica. Il caso della Regione Marche, Clua, Ancona 
ARTICOLI PUBBLICATI

· Micozzi G. ( 2007, Obiettivo : turismo accessibile, Settembre 2007 

· Micozzi G. ( 2007), Cnh ed Unimpiego con un’organizzazione a quattro ruote motrici, Agosto 2007

· Micozzi G. ( 2007), Unimpiego e Sisme per un’organizzazione armonica, Realtà Industriale, Gennaio 2007

· Micozzi G, Scortichini L. (2007), Un progetto per competere, Realta’ Industriale delle Marche, Aprile 2007

· Micozzi G. ( 2007), Unimpiego e Sisme per un’organizzazione armonica, Realtà Industriale, Gennaio 2007

· Micozzi G., ( 2006), Unimpiego ed Exa per mettere il turbo al business, Realta’ Industriale, Ottobre 2006

· Micozzi G. ( 2006), Trattori e talenti, Realtà Industriale, Luglio – Agosto 2006 

· Micozzi G., ( 2006), Unimpiego : punto di riferimento nel mercato del lavoro , Realta’ Industriale, Marzo 2006

· Micozzi G. ( 2006) , Club delle Alleanze : un modo per crescere insieme , Realta’ Industriale, Marzo 2006
· Micozzi G. ( 2006) , Come ridurre i costi e recuperare l’efficienza, , Realta’ Industriale, Gennaio, 2006

Autorizzo il trattamento dei dati personali secondo quanto previsto dal Dlgs 196/2003    [image: image1.png]
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“ il  vero grande uomo è colui che fa sentire tutti grandi.”


�Gilbert Keith Chesterton    








●●●








La forma dell’orizzonte futuro dipende solo dal percorso dei nostri passi. Io aiuto  le organizzazioni a disegnare traiettorie di sviluppo .  Amo  ascoltare il rumore degli animi per trasformarlo in musica 
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Gabriele 
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“ La felicità è conoscere e meravigliarsi “ 








Jacqus Yves Cousteau        
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“ Non cercare di diventare un uomo di successo piuttosto un’uomo di valore “





 Albert Einstein
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“Solamente chi è puro di cuore perdona la sete che conduce alle acque morte. E soltanto chi si regge ben saldo sulle proprie gambe sa porgere la mano a chi inciampa.“


�Kahlil Gibran
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L'uomo diventa spesso ciò che crede di essere. Se continua a dire che non si riesce a fare una certa cosa, è possibile che alla fine si diventi realmente incapaci di farla. Al contrario, se ho fiducia di poterla fare, acquisterò sicuramente la capacità di farla, anche se, all'inizio, magari non ne sono in grado. 


Gandhi
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